KRYSTYNA SKALSKA - DORADCA METODYCZNY
PRZEDMIOTY ZAWODOWE

BYC DORADCA METODYCZNYM

Klient zreformowanej szkoly jest trudny 1 wymagajacy. Oczekuje ustug
zindywidualizowanych, na wysokim poziomie. Wymagania stawiane absolwentom przez rynek
pracy obejmuja wiedzg 1 umiejgtnoSci m.in. z zakresu: podstaw ekonomii, prawa,
przedsigbiorczosci. Jest tak niezaleznie od programu ksztalcenia w okreslonym zawodzie.
Absolwent ma by¢ przygotowany do wielokrotnych zmian kwalifikacji w ciagu swej kariery
zawodowe].

Nauczyciele musza systematycznie doksztatca¢ si¢ 1 doskonali¢, aby sprostaé
wymaganiom programowym i tym stawianym przez zycie.

W ciagu ostatnich kilku lat zmienity si¢ radykalnie formy i metody pracy w szkole.
Wykorzystywane sa przede wszystkim aktywizujace metody nauczania, programy
komputerowe, Internet. Nie definicje i regutki z encyklopedii czy podrecznika sa najwazniejsze,
ale ich praktyczne zastosowanie.

Doradcy metodyczni wskazuja, jak skutecznie realizowac program, laczy¢é wiedze
z rtoznych dziedzin, rozwija¢ inicjatywe 1 przedsigbiorczo$¢ mitodziezy. Proponujemy
nauczycielom warsztaty, lekcje otwarte, dyskusje tematyczne, wymiang doswiadczen,
pomagamy w realizacji zadan wynikajacych z ubiegania si¢ o awans zawodowy. Nasza rola jest
wspieranie nauczycieli, a nie ocenianie ich i krytykowanie.



